
WG Global 
Wir haben etwas gegen Ladendiebstahl 

Für Inhaber, sowie Marketing- und Verkaufs-
Verantwortliche Manager im Einzelhandel ist die 
„Conversion-Rate“, also der prozentuelle Anteil an Besu-
chern die zu zahlenden Kunden werden neben den reinen 
Umsatzzahlen eine der wichtigsten Kennzahlen zur Be-
wertung der Leistungsfähigkeit einer Filiale.   

Die Messung der Besucherzahl erlaubt es auch, die Ver-
kaufsleistung von Filialen realistisch und fair zu verglei-
chen oder die Effektivität von Werbemaßnahmen über den 
erzielten Anstieg an Besuchern zu bewerten. Durch Bench-
mark zwischen dadurch vergleichbaren Filialen oder Werbe-
kampagnen können besonders erfolgreiche Verfahren identi-
fiziert und im gesamten Unternehmen umgesetzt werden 
wodurch ein Mehr an Umsatz und Ertrag entsteht.   

Effektive Personaleinsatzsteuerung kann unter Berücksichti-
gung der Besucher-Verteilung über die Öffnungszeiten und 
Wochentage  noch besser geplant werden. 

Für Einkaufscenter ist die nachweisbare Messung der Besu-
cherfrequenz und damit der Attraktivität von Mietflächen 
wichtig für die Erstellung des Mietspiegels.  
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Kunden &                         
Besucherzählung 
So einfach können Sie die Effektivität von 
Verkauf und Werbung messen und steuern. 



  www.wgglobal.de 

WG Kunden- &  
Besucherzählung 

 

Die WG Kundenzählanlagen messen automatisch Anzahl der Besu-
cher jedes Einganges und übertragen die Daten an einen zentralen 
Empfänger. An diesem können die Besucherzahlen abgelesen, oder 
über eine mitgelieferte Software an einem herkömmlichen Windows PC 
visualisiert werden 

 

Zuverlässige und einfache Kundenzählung,           
unternehmensweit von Nutzen…. 
 

Das Programm erlaubt die automatische Weiterleitung der Zählda-
ten über einen email Account . So können  die Werte nicht nur lokal 
sondern unternehmensweit zur Verfügung stehen.  

Daten aus der Kundenzählung können für weitere Analysen expor-
tiert und z.B. mit Daten aus dem Kassensystem zusammengeführt 
werden. So erhalten Sie hoch aufschlussreiche Informationen, die 
der Verkaufsleitung und der Marketingabteilung neue Steuerungs- 
und Leistungsbemessungsmöglichkeiten geben: 

 

 

 

 

 

 

 


